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 پیشگفتار
چند صباحیست نویسیم متاورس در آغاز راه خود است. می  هم اکنون که این کتاب را 

فیس بوک نام خود را به متا تغییر داده ولی آن شور و حرارتی که در ابتدا در زمینه 
ندارد.   را  نیافتاده و تجهیزات آن وارد  متاورس داشته  متاورس هنوز جا  نیز  ایران  در 

خوانید چه تغییری در وضعیت  می  دانیم زمانیکه شما این کتاب رانمی  نشده است.کشور  
آنچه گفته شده باشد و طبق  فناوری به وجود آمده است. شاید شرایط همچنان  این  

در مجموع سرعت و فراگیر تبدیل شده باشد.  شاید هم متاورس به یک فناوری معمول  
کار  در این زمینه  تغییرات و تحولات به قدری زیاد است که قاطعانه صحبت کردن  

صوص کاربرد  منطقی ای نیست. در این کتاب همانطورکه از عنوان آن پیداست، در خ
بی تردید متاورس در آغاز راه متاورس در بازاریابی، تبلیغات و فروش بحث شده است.  

بازاریابی، تبلیغات و فروش در این دنیا نیز پدیده ای نو و جدید   ؛تبعالخود است و به  
علاقه ما است، ولی صحبت از آن و دانستن در مورد آن شیرین و لذت بخش است.  

به متاورس و کاربردهای روزافزون آن ما را بر آن داشت این کتاب را، با همه کم و  
امید بر آن داریم تا این کتاب سرآغاز نشر  آن، به رشته تحریر در بیاوریم.  های  کاستی

جدید در خصوص بازاریابی، تبلیغات و فروش در متاورس باشد تا های و دیدگاه ها ایده
آتی، کتابی جامع تر را تدوین نماییم. در این راستا از شما های  به امید خدا در نسخه

 مینه از طریق در این زو نظرات خودتان را  ها  خواننده گرامی نیز تقاضا داریم دیدگاه
 رایانامه زیر با ما به اشتراک بگذارید. 
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